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Цессия, уступка прав. Уступка договора. Перевод долга (принятие долга).

Во время действия любого договора могут про​изойти те или иные изменения не только в его содержании, но и в составе участников. Гражданское законодательство предусматривает 2 основных спо​соба перемены лиц в обязательствах:

- перевод прав кредитора к другому лицу (цессия - уступка требования);

- перевод долга (принятие долга).

Бывают случаи, когда, например, предприятие «А» должно госбюджету, а у госбюджета есть долг перед предприятием «В». В данной ситуации пред​приятие «А» может заключить с предприятием «В» договор уступки права требования для того, чтобы погасить свой долг перед бюджетом. Или предприя​тие «Х» - производитель и продавец винодельчес​кой продукции - поставляет свой товар в Россию через комиссионера, но по какой-то причине в до​кументах он числится как поставщик. Да, экспорт был, но кому принадлежит право на возмещение НДС из госбюджета? Право это определяется исхо​дя из гражданской сделки. На практике часто заклю​чаются «соглашения», которые по сути являются ус​тупкой договора в целом или в неполной сумме, что тоже не совсем правильно и ставит под сомнение действительность сделки.

Ниже мы изложим, как правильно оформлять перевод долга, права требования (цессию) или цессию целого договора и на какие важные моменты нужно обратить внимание.

 
I. ПЕРЕХОД ПРАВ КРЕДИТОРА К ДРУГОМУ ЛИЦУ (ЦЕССИЯ)
Требование (право), которое может передаваться и на которое может обращаться взыскание, пере​дается обладателем права в отношении него (цедентом) третьему лицу (цессионарию) на осно​вании договора. С момента заключения такого договора права, вытекающие из соответствующего требования, переходят от цедента к цессионарию (ст. 556 Гражданского кодекса).
Иначе говоря, переход права требования означает, что место прежнего кредитора, которому должно быть произведено исполнение, занимает новый кредитор.

Часто цессию идентифицируют с уступкой права требования, что не совсем правильно. Уступка права требования - это разновидность цессии. Из статьи 556 Гражданского кодексаРеспублики Молдова видно, что закон называет 2 формы цессии:

- договорную (осуществляется на основании договора ч. (1)), и

- нормативную (осуществляется на основании закона).

Исключения из правил предусматриваются час​тью (4) ст. 556 Гражданского кодекса, которая гласит, что не могут передаваться требования, ка​сающиеся взимания алиментов, возмещения вреда, причиненного жизни или здоровью лица, а также других прав, связанных с личностью кредитора.

Согласно договорной цессии уступка права требования представляет собой переход права на основании договора. Следует четко различать, какие из обязательств касаются обоих видов цессии, а какие - только уступки права требования.

Часть (5) ст. 556 Гражданского кодекса пре​дусматривает, что уступка требования должна быть совершена в форме, предусмотренной для сделки, на основании которой возникло уступленное требо​вание.

 
I.1. УСТУПКА ПРАВА ТРЕБОВАНИЯ
Надо отметить, что в условиях неплатежей уступка права требования стала широко применяться во «взаимозачетных операциях», которые позволяют хозяйствующим субъектам решать свои платежные проблемы без привлечения денежных средств.

В то же время несоблюдение установленных законодательством правил может привести к проблемам, не менее серьезным, чем длительная задержка платежей, невыполнение других обяза​тельств, исходящих из соответствующего финан​сирования, и т.д.

При заключении договора цессии нужно учитывать следующие важные моменты:

1. Уступка права требования кредитором другому лицу допускается, если она не противоречит закону, правовым актам или основному договору (например, в договоре купли-продажи может содержаться ограничение на перевод права тре​бования или перевод долга).
Итак, необходимо отметить то обстоятельство, что по договору цессии можно передать только тре​бование, вытекающее из гражданско-правового обязательства, например, купли-продажи, поставки, аренды, подряда и т.д.

Необходимо также учитывать тот факт, что воз​можность уступки права требования может быть ограничена не только законом или иным норматив​ным актом, но и договором. По этой причине заключению договора цессии обязательно должно предшествовать тщательное изучение договоров, соглашений, писем и других документов. Если вдруг обнаружится, что цессия совершена с нарушением условия договора о запрете уступки требования, он может быть признан недействительным как не соот​ветствующий требованиям Гражданского кодексаРеспублики Молдова.

В качестве примера приведем ситуацию, отражен​ную в документах, представленных в налоговую инспекцию для возмещения НДС. Предприятие «А» заключило контракт (договор) купли-продажи с предприятием «В» из России. В договоре указано, что цессия его может быть оформлена только с согласия сторон и в соответствующей форме. И еще одна оговорка: для «доставки товара в Россию пред​приятие «А» не может использовать поставщиков из Молдовы, не оговоренных обеими сторонами по до​говору купли-продажи». В реальности предприятие «А» заключает договор комиссии с предприятием «С» (поставщиком), а потом и еще дополнительное соглашение к договору, где комиссионер «С» превращается в продавца.

Во-первых, основным договором запрещены та​кие действия.

Во-вторых, дополнительное соглашение, на осно​вании которого стороны передали и получили какие-то права и обязанности, является цессией договора. Она должна быть оформлена как договор об уступке договора купли-продажи плюс соглашение предприя​тия «Б» на такую сделку, а не просто как дополни​тельное соглашение. Договор об уступке договора купли-продажи заключается между предприятием «А» и предприятием «С» с письменного согласия предприятия «В» (Россия), как было оговорено договором, а также предусмотрено законодательством и России, и Молдовы, иначе договор может быть признан недействительным как не соответствующий требованиям Гражданского кодекса и договора купли-продажи.

Незаконна также уступка прав, неразрывно свя​занных с личностью кредитора, в частности, права требования уплаты алиментов и право на возмеще​ние вреда, причиненного жизни или здоровью (ч. (4) ст. 556 Гражданского кодекса).
2. Для передачи права требования новому кредитору согласия должника не требуется, однако уведомить его об этом все же нужно.
Общее правило устанавливает, что для перехода права требования согласия должника не требуется (ст. 557 Гражданского кодекса), если это не про​тиворечит существу обязательства, соглашению сторон или закону. Соглашение с должником о недопустимости уступки требования имеет силу лишь в случае, если у него есть законный интерес в этом отношении1.
В любом случае независимо от того, требуется ли согласие должника на уступку требования или нет, целесообразно уведомить его о состоявшейся цессии. Это необходимо, поскольку действующее законодательство защищает интересы должника, не оповещенного о том, что право требования к нему уступлено третьему лицу.

Во-первых, если должник, не уведомленный об уступке права требования исполнит обязательство перед первоначальным кредитором (например, перечислит на расчетный счет первоначального кредитора обусловленную договором денежную сумму), его действия будут расценены как выполненные в надлежащем порядке.

Если новый кредитор оказался в такой ситуации, он вправе предъявить к первоначальному кредитору требование о возврате имущества, переданного им в обмен на право требования, либо денежной ком​пенсации его стоимости согласно ст. 1392-1393 Гражданского кодекса.
Во-вторых, законом установлено, что должник вправе выдвигать против требования нового кредитора возражения, которые он предъявлял и к первоначальному кредитору к моменту получения уведом​ления о переходе права. Так, согласно ст. 561 Гражданского кодекса цессионарию могут быть предъявлены все исполнения, произведенные дол​жником цеденту после уступки требования, а также любая сделка в отношении передаваемого требо​вания, совершенная между должником и цедентом после уступки, если должник не знал на момент производства исполнения или совершения сделки об уступке требования.

Так как ст. 564 Гражданского кодекса предус​матривает, что если цедент уведомил должника о том, что он передал требование или представил ему документы об уступке, должник также может предъя​вить ему уступку, даже если она не произведена или не имеет силы.

Уведомление об уступке может быть отозвано лишь с согласия лица, назначенного новым кредитором.

Пример. Если продавец уступил требование об оплате товара или услуг другому лицу, а покупатель до получения уведомления об уступке обнаружил какие-либо недостатки товара либо качества услуг, он вправе выдвинуть против нового кредитора все свои возражения по этому поводу. В частности, он может потребовать соразмерного изменения покуп​ной цены и возврата части уже уплаченной суммы денег. Очевидно, что такое развитие событий явно не выгодно для нового кредитора.
Итак, очевидно, что в интересах нового кредитора вовремя уведомить должника об уступке права требования. И чем быстрее, тем лучше. Однако законодательством не установлено, кто и в какой срок должен уведомлять должника. Этот момент может быть оговорен в договоре цессии.

3. Требование должно передаваться цессио​нарию в том виде, в каком оно существует на момент заключения договора цессии.
Встречаются случаи, когда цедент, уступая свое право требования цессионарию, изменяет его содер​жание. Например, продавец, имеющий денежное требование в отношении покупателя, передает новому кредитору право требовать от покупателя поставки сырья, продуктов и т.д. Очевидно, что договор цессии, изложенный подобным образом, недействителен, поскольку продавец не имеет в отношении своего должника товарного требования.

Следовательно, необходимо соблюдать правило, согласно которому требование должно передаваться цессионарию в том виде, в каком оно существует на момент заключения договора цессии. Любые изменения должны осуществляться при участии должника как стороны по договору.

4. Право требования носит имущественный характер и имеет денежную оценку. Поэтому по общему правилу требование должно уступаться цессионарию на возмездной основе.
На практике бывают случаи, когда требование передается безвозмездно. Но в таком случае нужно помнить, что согласно ст. 827 Гражданского кодекса безвозмездное увеличение своего имущества одной стороной за счет другой стороны является дарением, а статья 832 литеры с) запрещает дарение в отношениях между юридическими лицами, целью кото​рых является получение прибыли. Итак, если в до​говоре цессии не будет указано, в счет чего новому кредитору передается право требования, правомер​ность указанного договора может быть поставлена под сомнение.

В контракте может быть, к примеру, указано, что право требования передается в счет погашения дол​гов цедента перед цессионарием, в счет товарных поставок и т.д.

Право требования может быть даже продано цес​сионарию. Если такой договор заключен начиная с 12 июня, дня вступления в законную силу Граж​данского кодекса № 1107-XV от 06.06.2002 г., -совершение таких сделок является факторингом. Согласно ст. 1290 Гражданского кодекса одна сторона - поставщик товаров и услуг (адерент) обязуется уступить другой стороне факторинговому предприятию (фактору) существующие или будущие требования, вытекающие из договоров продажи вещей, оказания услуг или производства работ третьим лицам, а фактор обязуется исполнить не менее чем два из следующих обязательств:

а) финансирование адерента, в том числе путем займа и предварительной платы;

б) ведение бухгалтерского учета требований;

в) обеспечение осуществления процедур предупреж​дения и взыскания требований;

г) принятие риска неплатежеспособности должника по взятым на себя требованиям (делькредере).

Для совершения таких действий факторинговое предприятие должно подпадать под особенные критерии и быть зарегистрированным в соответству​ющем порядке. Договор факторинга должен быть заключен в письменной форме, а должников необхо​димо уведомить об уступке требований в обязатель​ном порядке. К договору факторинга применяются положения об уступке требований в той мере, в какой положениями главы XXV книги III Граждан​ского кодекса не предусмотрено или из су​щества договора факторинга не вытекает иное.

5. Уступка права требования осуществляется на основании договора.
Договор цессии заключается на основании правил, установленных гражданским законодательством.

Рекомендуется обращать внимание на 2 основных момента.

Во-первых, в контракте нужно подробно описывать требование, которое уступается цессионарию - харак​тер требования, его размер, обязательство, на осно​вании которого возникло требование, с ссылкой на договор, на основе которого может возникнуть цессия.
Вызывают особое подозрение случаи составления многосторонних актов взаимозачета (с участием 4 и более предприятий). В таких ситуациях бывает достаточно сложно установить, что за требование передается. Нередко на практике встречаются неправильно оформленные документы или такой документ, как договор, просто отсутствует.

Например, вместо договора цессии заключается дополнительное соглашение к основному договору, например, купли-продажи. И в этом же соглашении не указано, в счет чего передается то или иное право. Если по старому гражданскому законодатель​ству такие документы еще проходили по тем или иным причинам, то новый Гражданский кодекс устанавливает более четкие правила, которые нельзя игнорировать.

Во-вторых, нужно соблюдать форму договора цессий:
• уступка права требования, основанного на сделке, совершенной в письменной или нотариальной форме, должна быть совершена в соответствующей письменной форме;

• любое изменение условий сделки должно осущест​вляться в форме, предусмотренной для этой сделки (ч. (5) ст. 208 Гражданского кодекса);
• подлежат совершению в письменной форме сделки юридических лиц между собой в случае, если стоимость предмета сделки превышает одну тысячу леев, а в случаях, предусмотренных законом, - независимо от стоимости предмета сделки;

• уступка права требования по сделке, для которой необходима государственная регистрация, должна быть зарегистрирована в установленном порядке, если иное не предусмотрено законом. Например, частью 1 статьи 214 Гражданского кодекса установ​лено, что сделки, предметом которых является недвижимое имущество, подлежат регистрации в порядке, предусмотренном законом;

• уступка требования должна быть совершена в форме, предусмотренной для сделки, на основании которой возникло уступленное требование (ч. (5) ст. 556 Гражданского кодекса);
• уступка права требования по оборотной ценной бумаге совершается путем индоссамента на этой ценной бумаге (ст. 1264 Гражданского кодекса).
6. В договоре необходимо определять объем передаваемых прав.
Статья 558 Гражданского кодекса устанавливает, что права требования передаются цессионарию в том виде, в каком они существуют на момент передачи. Одновременно с уступкой требования к цессионарию переходят обеспечение и другие акцессорные права. Это означает, что к цессионарию переходят помимо основного требования еще и права, обеспечивающие исполнение обязательства (например, права по договору залога), другие права, связанные с требованием, в том числе право на неуплаченные проценты.

На практике бывает и следующее: на основе договора цессии передается конкретный объем прав, но не весь. В этом случае в договоре цессии необхо​димо четко указать, какой объем прав передается цессионарию, какова конкретная сумма. Или на основе договора купли-продажи передаются только обязанности поставить товар на экспорт, но не права, исходящие из основного договора, например, возврат НДС и др.

7. Уступка права требования должна вести к безусловной замене цедента в обязательстве.
Если же в результате анализа условий договора цессии станет ясно, что первоначальный кредитор (цедент) из обязательства не был исключен, такой договор является недействительным на основании ст.220 Гражданского кодекса как противоречащий нормам действующего законодательства.

Пример. Предприятие «А» обратилось в суд с иском о признании недействительным договора о передаче права требования от предприятия «А» в размере 10 000 леев. Указанный договор был заключен между предприятием «Х» (цедент) и предприятием «Н» (цес​сионарий). В ходе рассмотрения этого дела выясни​лось, что уже после заключения договора цессии стороны заключили между собой дополнительное со​глашение, в результате которого на расчетный счет нового кредитора сумма долга подлежала возврату первоначальному кредитору, уступившему право требования, за вычетом 10-процентного вознаграждения.
Принимая во внимание эти обстоятельства, суд решил, что действительная воля сторон была направлена не на уступку права требования, а на оказание услуг за вознаграждение. Следовательно, договор цессии является притворным, поскольку прикрывает собой договор об оказании услуг. Кроме того, суд в очередной раз отметил, что уступка прав требования предполагает безусловную замену лица в обязательстве, а в данном случае пер​воначальный кредитор из обязательства не выбыл. Оставаясь правообладающим лицом, он изменил лишь фактический источник получения долга.

В этом случае между сторонами был заключен договор цессии, однако по его условиям новый кредитор (цессионарий) должен был возвратить первоначальному кредитору (цеденту) взысканный долг, удержав только сумму причитающихся ему процентов. Но если уступка права требования действительно имела место, то о каком возврате долга и, самое главное, о каких процентах идет речь в договоре? Поэтому суд правильно решил, что на самом деле право требования новому кредитору не передава​лось. Он лишь оказывал предприятию услуги по взысканию его дебиторской задолженности (такие договоры в настоящее время широко распространены) и получил за это соответствующее вознаграждение. А цедент из обязательства не выбывал.

Кстати, в Молдове работает «схема минимизации потерь, возникающих за счет уплаты НДС и акцизов», по которой в договорах комиссии или поручения используются в реальности элементы договора уступки прав и обязанностей, а затем к основным договорам делается дополнительное соглашение по уступке части основного контракта купли-продажи. Оплата за товар осуществляется через комиссионера или через поверенного, которые по закону не имеют на это права. Комиссионер вправе лишь использо​вать свое имя, осуществляя какие-либо действия, но не счета комитента. А поверенный вообще не может использовать свое имя, к примеру, при заключении договора купли-продажи, или свой счет при осу​ществлении банковских операций. Но это отдель​ная тема, ее не раскроешь вкратце.

На практике широкое распространение приобрели операции по передаче права требования не в полном объеме, а лишь в определенной части, когда, например, продавец, которому покупатель обязан уплатить по договору 1 000 у. е., уступает другому лицу право требовать с покупателя уплаты 500 у.е.

Распространены также операции по передаче части требований по так называемым длящимся договорам. Например, между поставщиком и поку​пателем заключен договор поставки вина сроком на один год. При этом по условиям договора вино дол​жно было поставляться в течение года равными партиями и оплачиваться покупателем ежемесячно. По прошествии 3 месяцев поставщик и покупатель составляют между собой акт сверки задолженности по оплате поставленного вина, после чего поставщик уступает право требования с покупателя указанной суммы цессионарию (третьему лицу) в счет погашения своего долга перед ним.

Казалось бы, закон не содержит запрета на уступку третьим лицам части прав требования, при​надлежащего цеденту. Более того, в соответствии со ст. 558 Гражданского кодекса нет запрета на определение объема передаваемых прав.

Между тем суд высказал несколько иное суждение по данному вопросу. В частности, принимая решение о признании недействительным договора цессии, он указал, что правила уступки требования не могут быть применены к этому договору, поскольку обя​зательство, по которому уступлено право, носит длящийся характер. В договоре сохраняется тот же состав лиц и основания возникновения правоотно​шений между ними.

8. Другие важные моменты, на которые необ​ходимо обратить внимание.
1) Цедент отвечает перед цессионарием за действи​тельность требования и средств его обеспечения, но не несет ответственности за неисполнение этого требования должником, за исключением случая, когда цедент предоставил обеспечение за должника цессионарию (ст. 559 Гражданского кодекса).
В случае уступки требований, вытекающих из простой ценной бумаги, цедент отвечает и за исполнение обязательства должником.

Иными словами, если требование уступлено новому кредитору в соответствии с законодатель​ством, а должник не выполняет условия договора, цессионарий может предъявить свои требования только к должнику. Цедент никакой ответственности за неисполнение или ненадлежащее исполнение договора не несет. Исключением из правил бывают ситуации, когда цедент, уступая цессионарию право требования, одновременно поручается за исполнение должником его обязательства (см. гл. ХХ Граждан​ского кодекса «Поручительство»).
Однако если после того как уступка права требования состоялась, договор, на котором это требование основывается (основной договор), по ка​ким-либо причинам окажется недействительным, прежний кредитор должен будет вернуть новому кредитору (цессионарию) все, что получил от него взамен уступленного, или убытки.

2) Уступка требования не может нанести ущерба правам должника либо сделать его обязательство более возмездным.

3) Цедент обязан передать цессионарию документы, относящиеся к требованию, и предоставить сведе​ния, имеющие значение для исполнения требо​вания (ст. 556 (3) Гражданского кодекса). В противном случае, пока новый кредитор не предъявит всех доказательств перехода требования, должник вправе отказаться от исполнения обязательства цессионарию.

 
II. ЦЕССИЯ ПРАВ В СЛУЧАЯХ, КОГДА ДЕБИТОРОМ (ДОЛЖНИКОМ) ЯВЛЯЕТСЯ ГОСУДАРСТВО (БЮДЖЕТ)
На практике часто встречаются ситуации, когда, например, налогоплательщик «А» имеет требование перед бюджетом, а у налогоплательщика «Б» есть задолженности перед бюджетом. В то же время предприятие «А» имеет задолженность перед пред​приятием «Б». Предприятие «Б» не может исполнить свои налоговые обязательства перед бюджетом, потому что не располагает финансами, более того, имеет требование перед налогоплательщиком «А». Пеня налогоплательщика «Б» перед бюджетом растет изо дня в день, а налогоплательщик «А» не может расплатиться с предприятием «Б», потому что не имеет финансовых средств на своем счету. Может ли предприятие «А» распоряжаться деньгами, которые ему должно государство? Как решить эту проблему, изложим ниже.

В этом случае уместен договор цессии права требования, тем более что в таком договоре согласие бюджета или органов власти не требуется. Предприя​тие «А» может передать свое право требования из бюджета третьему лицу (цессионарию) - предприя​тию «Б» на основании договора. С момента заключения такого договора права, вытекающие из соот​ветствующего требования, переходят от цедента «А» к цессионарию «Б».

В этом случае налогоплательщик «Б» закроет свою задолженность перед бюджетом, если, конечно, право требования покрывает сумму задолженности государству. Если право требования (сумма) превы​шает задолженность предприятия «Б» перед бюдже​том, то остаток оно может потребовать перевести на свой счет.

Например, предприятие «Euro» обладает Решением налоговой инспекции о возврате НДС из бюджета в сумме 15 500 леев. Значит, предприятие «Euro» имеет право требовать эту сумму из бюджета и является кредитором перед бюджетом. В то же время предприятие «Euro» является дебитором (должником) перед предприятием «Медия» в сумме 16 000 леев, которое в свою очередь должно бюджету 15 000 леев (налоги, штрафы, пени). На основе контракта цес​сии предприятие «Euro» (цедент) передает предприя​тию «Медия» (цессионарию) право требовать из бюджета сумму 15 500 (на основе Решения налоговой инспекции о возврате НДС). Одновременно с зак​лючением договора цессии цедент обязан передать цессионарию документы, относящиеся к требованию (например, Решение налоговой инспекции о возврате НДС), и представить сведения, имеющие значение для исполнения требования. Тогда предприятие «Медия» выдвигает право требования (Решение) бюджету (налоговой инспекции) суммы в 15 500 леев, тем самым получая возможность погасить свою задол​женность перед бюджетом в сумме 15 000 леев, а остальную сумму в 500 леев оно может потребовать перевести на свой счет или оставить в счет погашения будущих обязательств.

Хотя выше было отмечено, что согласия государства на совершение такого договора не требуется, все же нужно проинформировать госорган - налоговую инспекцию - о совершенных действиях, т.к иначе она, не зная о имевшей место цессии, выполнит свои обязательства перед «Euro» и долг будет счи​таться исполненным.

Не нужно путать также договор цессии с взаимо​зачетом, потому что в данном случае (цессии) «Euro» с предприятием «Медия» поменялись местами и с момента заключения такого договора права, выте​кающие из Решения налоговой инспекции (требо​вания), переходят от цедента «Euro» к цессионарию «Медия» (см. также п. 7).

Дополнительно к вышесказанному необходимо добавить, что Коллегия Министерства финансов в выписке из Протокола № 22/1 от 31.10.2002 года решила выразить свое согласие на цессии, совершенные между налогоплательщиками в случае, когда дебитором (должником) является госбюджет. В про​токоле отмечается, что цессия должна соответство​вать Гражданскому законодательству. Цессию необходимо заключать в форме договора с передачей документов, которые подтверждают право требования. Цессионарий представляет налоговой службе, к которой он относится, заявление, прилагая к нему договор цессии в оригинале и соответствующие документы (Решение налоговой инспекции, Решение суда о возврате акциза и др.). В этом протоколе Министерство финансов установило список документов, который должен быть представлен для погашения задолженности:

1) контракт (договор) цессии;

2) акт сверки между цедентом и цессионарием в момент заключения договора цессии. (Кстати, законодательство не предусматривает необхо​димости его составления);

3) требование (документ, подтверждающий наличие задолженности; к примеру, Решение налоговой инспекции о возврате НДС, Решение суда или документы, которые подтверждают осуществление переплаты в бюджет);

4) уведомление об уступке права требования и запрос о погашении задолженностей перед цессионарием.

Коллегия Министерства финансов установила порядок погашения задолженностей на основе предъяв​ленных требований. В первую очередь погашаются задолженности перед бюджетом, а также кредиты Министерства финансов или гарантированные госу​дарством, затем - платежи таможне.

 

III. УСТУПКА ДОГОВОРА ПЕРЕВОД ДОЛГА
Встречающиеся в хозяйственной практике догово​ры чаще всего бывают двухсторонними, когда каждая из его сторон имеет в отношении другой стороны как права, так и обязанности. Примером может служить договор купли-продажи, по которому продавец имеет право требования от покупателя оплаты товара и в то же время обязан передать ему товар, обусловленный договором.

В том случае, если товар уже передан и продавец уступает другому лицу требование его оплаты, речь идет об обычной цессии, в результате которой продавец из договора полностью выбывает. Если же товар не передан, то для замены продавца одной лишь уступки права требования недостаточно, так как у него сохраняется обязанность по передаче товара. В данной ситуации заменить продавца в договоре можно только путем одновременной уступки права требования и перевода долга на одно и то же лицо. Условно такая операция названа уступкой догово​ра. При ее совершении должны соблюдаться и пра​вила уступки права требования, и правила перевода долга (см. ст. 567-571 Гражданского кодекса).

Когда передается долг, необходимо обращать внимание на некоторые важные и обязательные моменты: если в операциях по переводу права требования согласие должника не требуется, в операциях по уступке долга (или принятию долга) нужно согласие кредитора.

Например, предприятие «А» заключило договор купли-продажи с предприятием «Б» в сумме 10 000 $. Предприятие «А» является продавцом, а предприя​тие «Б» - покупателем. Предприятие «А» не смогло выполнить обязанности по заключенному контракту и решило уступить его (все права и обязанности) предприятию «В». В этом случае заключается договор об уступке договора купли-продажи с письменным согласием предприятия «Б», а также с визированием договора уступки предприятием («Б»). Как правило, так должны были заключаться договоры и на осно​вании старых гражданских норм.

Нужно отметить, что в Молдове не всегда пра​вильно составляется передача (уступка) основных договоров. Как правило, ошибочно составляются и дополнительные соглашения к основному договору, которые не содержат все необходимые элементы тако​вого или вообще путаются договоры об уступке основ​ного договора с соглашением об уступке договора.

А. Надо иметь в виду, что долг может быть принят на себя третьим лицом и на основании договора с кредитором. В этом случае первоначальный должник вправе настаивать на исполнении им своего обяза​тельства по договору. То есть у дебитора («А») была задолженность перед кредитором («Б»), а тот в свою очередь передал, а предприятие «В» приняло на себя долг предприятия «А». Предприятие «А» в свою очередь имеет право выполнить свое обязательство перед предприятием «Б» или возразить и предъявить свои претензии.

В данном случае договор о принятии долга заклю​чается между третьим лицом «В» и кредитором «Б».
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B. Долг может быть уступлен и принят на основа​нии договора уступки долга, заключенного между третьим лицом и должником, но в этом случае он обретает силу лишь с письменного согласия креди​тора («Б»). Если такого согласия нет, перевод долга невозможен.
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C. Договор об уступке основного договора - купли-продажи - может быть тройственным и содержать согласие кредитора и на уступку основного догово​ра. В этом случае третье лицо («В») переходит на место должника, а должник («А») теряет свои права и обязанности.
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Тройственный договор, который содержит письменное соглашение кредитора "Б"
на уступку долга дебитором "А" дебитору "В"
 

Основанием для этого служит согласие между первоначальным должником и лицом, заступающим на его место в обязательстве (но не в договоре). Согласие - это одно из условий.

Перевод долга, как правило, осуществляется в 3 этапа:

- направление кредитору заявления с просьбой о даче согласия на перевод долга;

- получение согласия кредитора;

- заключение соглашения о переводе долга.

Принятие долга должно быть совершено в форме, предусмотренной для сделки, на основании которой возник долг.

Новый должник вправе выдвигать против креди​тора возражения, основанные на отношениях между кредитором и первоначальным должником, но не может представлять для зачета требование, принад​лежащее первоначальному должнику.

В результате принятия долга прекращаются права обеспечения, установленные в отношении требования, в той мере, в которой их сохранение не подтверж​дается лицами, установившими это право.

Предлагаем образцы (ориентировочные) документов, которые могут быть использованы при переводе долга.

