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Организация учета на предприятиях розничной торговли

В данной статье мы попытаемся ответить на ряд вопросов, связанных с организацией учета в розничной и оптовой торговле.
Необходимым условием достоверности отражения в учете движения товаров является выбор оптимальной системы учета в зависимости от специфики и степени компьютеризации торгового предприятия.
На розничных предприятиях Республики Молдова применяются следующие системы учета товаров: индивидуальная, натурально-стоимостная, стоимостная.
■ Индивидуальная система учета применяется в магазинах, где продаются дорогостоящие и однотипные товары, например, автомобили, меха, ювелирные изделия и др.
Суть ее заключается в организации учета движения каждой единицы товара из конкретной партии. Для текущей оценки таких товаров выбирают метод идентификации и не определяют себестоимость продаж с помощью процента или коэффициента торговой надбавки.
Натурально-стоимостная система учета товаров применяется розничными торговыми предприятиями, располагающими специальными компьютерными программами «Товар-склад». При этом в учетной политике выбирается один из методов текущей оценки товаров, рекомендованный НСБУ 2 «товарно-материальные запасы» (далее - НСБУ 2).
Суть этой системы заключается в том, что движение товара учитывается по каждому наименованию в натуральной и стоимостной форме, по первоначальной и продажной стоимости товаров. Первоначальная стоимость реализованных товаров, подсчитанная в компьютерной программе в соответствии с методом текущей оценки, и составит себестоимость продаж.
■ Стоимостная система учета товаров заключается в учете общего объема товарной массы в денежном выражении. Поэтому себестоимость продаж определяется расчетным путем и применение метода розничных продаж обязательно.
Этот метод используется также, если у предприятия смешанная система учета товаров, например, компьютеризирован учет товаров на складе и в одном из торговых залов. В этом случае предприятие ведет учет товаров по натурально-стоимостной системе учета на складе и в одном торговом зале, а в других торговых залах - по стоимостной системе учета товаров.
Исходя из вышеизложенного следует, что использование той или другой системы учета зависит от ассортимента товаров, их стоимости, величины товарооборота, взаимозаменяемости товаров, а также от возможностей предприятия использовать компьютерную технику и другие новейшие технологии.
Следующим необходимым условием достоверности учета товаров является их оценка, которая регламентируется НСБУ 2.
Товары в отчетном периоде оцениваются методами текущей оценки, а в финансовой отчетности по наименьшей сумме из первоначальной стоимости и чистой стоимости реализации (далее - ЧСР).
Выбранный торговой организацией вариант метода розничных продаж и метод текущей оценки должны быть зафиксированы в Учетной политике фирмы. Например, «Товары в розничной сети учитываются методом розничных продаж по продажной стоимости (с учетом торговой надбавки). Система учета товаров применяемая на предприятии:
- в торговом зале самообслуживания - натурально-стоимостная (компьютерная),
- в отделах «хлеб» и «рыба» - стоимостная (ручная обработка информации).
Себестоимость продаж определяется в целом по предприятию с помощью расчетного процента торговой надбавки по методу средневзвешенной стоимости.
Себестоимость продаж по торговому залу самообслуживания переносится в расчет из товарных отчетов (компьютерных).
Текущая оценка товаров, материалов и остатков на конец периода осуществляется методом средневзвешенной стоимости».
Рассмотрим особенности применения методов оценки в розничной торговле.
1. Первоначальная оценка поступивших товаров регламентируется параграфом 9 НСБУ 2.
2. Методы текущей оценки1 регламентируются параграфами 19-26 НСБУ 2:
► метод идентификации,
► метод ФИФО,
► метод средневзвешенной стоимости,
► метод розничных продаж.
3. Последующая оценка товаров в финансовых отчетах.
 
1. Первоначальная оценка товаров
Товары поступают в розничные магазины в основном от местных оптовых или производственных предприятий-поставщиков или физических лиц.
Для приобретения товаров розничные предприятия заключают договоры поставки.
К документам, сопровождающим товар от местных поставщиков, относится налоговая накладная (НН), товарно-транспортная накладная(ТТН), ж/д накладные, счета-фактуры.
При наличии расхождений между фактическим приходом товаров и документальным составляется «Акт о приемке товаров». Если осуществляется приемка по качеству – «Акт экспертизы» (Акт лабораторного анализа).
Порядок организации учета и оценки товаров, поступающих от местных поставщиков, определены параграфом 9 НСБУ 2. Состав затрат, включаемых в первоначальную стоимость товаров, приобретаемых у местных поставщиков, и отражение их на счетах бухгалтерского учета рассмотрены в таблице:
 
Таблица 1
	Состав первоначальной стоимости
	Документальное оформление
	Корреспондирующие счета

	Стоимость покупок, НДС
	Договор, НН, ТТН, Акт закупки товаров
	Дт 217 Кт 521
Дт 5342 Кт 521

	Транспортные затраты, непосредственно связанные с приобретением товаров
	Договор, счет транспортной организации
	Дт 217 Кт 539
Дт 5342 Кт 539

	Транспортные затраты собственного транспорта, непосредственно связанные с приобретением товаров
	Расчет фактической себестоимости
	Дт 217 Кт 827

	Корректировки*:
Скидки
Возврат
Уценка
	 
	 
(Дт 217 Кт 521)
Дт 521 Кт 217
(Дт 217 Кт 521)


_________________________________________________
* Документальное оформление скидок, возврата, уценки будет рассмотрено ниже.
 
Как правило, розничные торговые предприятия при формировании первоначальной стоимости допускают несколько ошибок:
• не включают в стоимость поступивших товаров собственные транспортные и погрузочно-разгрузочные затраты, списывая их на коммерческие расходы;
• не всегда правильно отражают полученные скидки;
• не отражают в учете бонусы, полученные торговой фирмой как поощрение поставщиков.
Транспортно-заготовительные затраты.
Сложность учета собственных транспортно-заготовительных затрат (далее - Т33) очевидна, поскольку розничное торговое предприятие одним и тем же транспортом привозит товар и в некоторых случаях отправляет его покупателю. Для того чтобы выполнить требования НСБУ 2 и включить ТЗЗ в стоимость поступивших товаров, можно предложить использовать счет 827 «Транспортно-заготовительные затраты». Рассмотрим счет 827 в виде таблицы:
 
Таблица 2
	Корреспондирующие счета по кредиту
	827 «Транспортно-заготовительные затраты»
	Корреспондирующие счета по дебету

	
	Дебет
	Кредит
	

	Кредит
	Фактические затраты
	Нормативные затраты
	Дебет

	531 «Обязательства персоналу по оплате труда»
	Сумма начисленной зарплаты рабочим за транспортировку, погрузку или разгрузку
	Нормативная сумма ТЗЗ, включаемая в первоначальную стоимость партии поступающих товаров
	217 «Товары»

	533 «Обязательства по страхованию»
	Сумма отчислений на социальное и медицинское страхование от зарплаты рабочих
	
	

	211 «Материалы»
	Сумма израсходованного горючего
	
	

	и др.
	Другие затраты
	ТЗЗ, связанные с коммерческой деятельностью предприятия
	712 «Коммерческие расходы»

	Обороты
	Равны
	Равны
	Обороты


 
Нормативная сумма ТЗЗ определяется предприятием на основании нормативного процента (рассчитанного по предыдущим периодам) от стоимости поступивших товаров. В течение отчетного периода нормативная сумма учитывается по кредиту счета 827 «Транспортно-заготовительные затраты», а фактическая собирается по дебету этого счета. В конце отчетного периода фактическая сумма счета 827(оборот по дебету) сравнивается с нормативной суммой ТЗЗ, а полученная разница относится на коммерческие расходы, поскольку имеет отношение к ТЗЗ, связанным с коммерческой деятельностью.
Скидки. Рассмотрим два вида скидок: скидки с цены товара и скидки-дисконты, а также их влияние на первоначальную стоимость товаров и порядок отражения в учете.
Скидки с цены товара – это снижение цены на товар, которое может предлагать поставщик покупателю, если последний приобретает товар за наличный расчет или оптом.
Для покупателя выигрыш заключается в том, что в среднем покупная цена оказывается ниже рыночной.
Разновидностью скидок с цены товара является предоставление единицы товара бесплатно при условии приобретения ТМЗ в определенном количестве, например, каждая одиннадцатая единица приобретаемого товара предоставляется бесплатно или за приобретение партии товаров покупатель получает подарок. Налоговая накладная должна быть выписана с учетом скидки или подарка. Покупная стоимость уменьшается на сумму скидки. Если подарок предоставлен в виде товара, не имеющего отношение к полученному товару, и не оценен, комиссия должна оценить его по ЧСР и оприходовать в учете бухгалтерской записью Дт 217 Кт 612.
Однако некоторые предприятия заключают договор поставки, по условиям которого скидка предоставляется после того, как покупатель приобретет большое количество товаров на определенную сумму. Следовательно, предприятие, приобретая партию товара, отражает его стоимость по полной цене без предоставления скидки и только по мере приобретения всего количества товаров, оговоренного в договоре купли-продажи, получает скидку на все ранее приобретенные партии.
В бухгалтерии предприятия поступающий товар до предоставления скидки отражается обычной записью, а при применении скидки ее величина отражается в зависимости от периода получения товара и скидки. Скидка, полученная по товарам, реализованным в прошлом отчетном периоде, признается как доход текущего периода, а скидка по остаткам товаров в текущем периоде уменьшает их первоначальную стоимость (см. таблицу 3).
 
Таблица 3
 
 
	Номер
п/п
	Содержание хозяйственной операции
	Сумма 
(в леях)
	Корреспонденция счетов

	
	
	
	дебет
	кредит

	1.
	Поступило в ноябре
– на стоимость поступивших товаров (ноябрь)
– на сумму НДС
	250 000
50 000
	217
5342
	521
521

	2.
	Реализовано в декабре 150 000 леев (без НДС)*
– на себестоимость реализованных товаров
	150 000
	711
	217

	3.
	Скидка предоставлена в январе следующего года в размере 5%
	 
	 
	 

	4.
	Отражение скидки на товары, реализованные в декабре
	 
	 
	 

	 
	– на сумму скидки (150 000 х 0,05)
	7 500
	521
	611

	 
	– на сумму НДС
	(1 500)
	5342
	521

	5.
	Отражение скидки на товары в остатке
	 
	 
	 

	 
	–на сумму скидки (100 000 х 0,05)
	5 000
	521
	217

	 
	или
	(5 000)
	217
	521

	 
	– на сумму НДС (20 000 х 0,05)
	(1 000)
	5342
	521


______________________________________
* Для облегчения восприятия в таблице опущены проводки Дт 221 Кт 611, Дт 221 Кт 5342.
 
Другим видом предоставляемых скидок, которые корректируют первоначальную стоимость поступающих товаров, являются скидки-дисконты.
Скидки-дисконты предоставляются поставщиками покупателям за ускоренную оплату проданных товаров. Размер скидки устанавливается по усмотрению поставщика.
Если фирма в состоянии досрочно оплатить только часть суммы, то кредиторы могут установить скидку пропорционально определенной доле счета. Скидка, как правило, не может распространяться на транспортные, почтовые и другие расходы.
Возврат и уценка. Первоначальную стоимость партии товаров также корректирует их возврат или уценка поставщиками. Причины возврата товара могут быть различные: низкое качество, несоответствие условиям договора по сортности, маркам и др.
Для отражения суммы возврата до выяснения причин невыполнения договора и получения управленческой информации стоимость товаров, подлежащих возврату, может учитываться, например, по дебету счета 229 или по дебету управленческого счета, например, счета 830«Возврат или уценка закупленных товаров». Применение предлагаемого счета рассмотрим на примере.
Пример. Предприятие получило товары от поставщика из Молдовы (НН СС № 689178) на сумму 330 000 леев (включая НДС). При их приемке обнаружена часть товаров с истекшим сроком годности на сумму 10 440 леев. На основании налоговой накладной и Акта возврата товара в бухгалтерском учете покупателя производятся следующие записи (см. таблицу 4):
 
Таблица 4
Бухгалтерские записи по учету возврата товаров поставщику
	Номер
п/п
	Содержание хозяйственной операции
	Сумма 
(в леях)
	Корреспонденция счетов

	
	
	
	дебет
	кредит

	1.
	Поступление товаров
– на стоимость поступивших товаров
– на сумму НДС
– на стоимость товаров с истекшим сроком годности (без НДС)
	 
264 560
55 000
10 440
	 
217
5342
229, 830
	 
521
521
521

	2.
	После выявления причин несоблюдения договора купли-продажи и признания претензии поставщиком товар возвращается поставщику:
– на первоначальную стоимость товара
– на сумму НДС (10 440х0,20)
	 
 
10 440
(2 088)
	 
 
521
5342
	 
 
229, 830 521

	3.
	При передаче дела в арбитраж
– товары с истекшим сроком годности на основании акта, подписан​ного комиссией, уничтожены
– отражена на доходы будущих периодов сумма претензии до реше​ния суда
– отражена на текущие доходы сумма претензии по решению суда
	 
 10 440
 
10 440
10 440
	 
713
 

 521
515
	 
 229, 830 
 

515
612


 
Причины возврата могут быть различные: низкое качество товара, несоответствие условиям договора по сортности, маркам и др. На возврат товаров магазином должна быть выписана накладная (товарно-транспортная накладная), в которой указаны возвращаемые товары по наименованиям в количественном и стоимостном выражении, а также Акт возврата товаров, который должен быть подписан розничным магазином и поставщиком. Корректировка НДС осуществляется на основании отрицательной налоговой накладной, которая выписывается поставщиком с минусом на сумму возврата.
Иногда поставщик вместо возврата товаров предлагает их уценку. Уценка товаров возможна, когда поступившие товары не соответствуют критериям качества или частично испорчены.
Пример. Первоначальная стоимость товаров, приобретенных у поставщиков на территории Молдовы, составляет 100 000 леев, НДС – 20 000 леев. Товары уценены на 30%, что составляет 30 000 леев. Бухгалтерские записи по отражению уценки полученных товаров приведены в таблице 5.
 
Таблица 5
Бухгалтерские записи по учету приобретенных товаров, уцененных поставщиком
	№ п/п
	Содержание хозяйственной операции
	Сумма 
(в леях)
	Корреспонденция счетов

	
	
	
	дебет
	кредит

	1.
	Поступили товары от поставщиков и оприходованы магазином
– на первоначальную стоимость;
– на сумму НДС;
– на сумму уценки
	 
100 000
20 000
30 000
	 
217
5342
229,830
	 
521
521
217

	2.
	На основании налоговой накладной, полученной от поставщика,
– списывается сумма уценки
– на сумму НДС от уценки
	 
30 000
(6 000)
	 
229,830
5342
	 
521
521

	 
	Если поставка оприходована полностью и некачественные товары выявлены позже, то при получении налоговой накладной на уценку от поставщика:
в отчетном периоде
– на первоначальную стоимость уцененных товаров
– на сумму НДС (30 000 х 0, 20)
в следующем периоде
– на первоначальную стоимость уцененных товаров
– на сумму НДС (30 000 х 0, 20)
	 
 
 
 (30 000)
(6 000)
 
30 000
(6 000)
	 
 
 
 217, 711
5432
 
521
5342
	 
 
 
 521
521
 
612
521


 
Первоначальная стоимость товаров с учетом корректировок определяется как чистые закупки товаров.
2. Методы текущей оценки
Товары, выбывающие со склада или торгового зала розничного магазина в результате их реализации оцениваются, как уже было отмечено выше, следующими методами. Кратко рассмотрим их.
► Метод идентификации
Предлагаем подробную характеристику метода идентификации, так как непонимание его сути приводит к ошибочным результатам. Некоторые руководители розничных магазинов, устанавливая компьютерные программы, позволяющие учесть движение каждого наименования товаров, считают, что это и есть метод идентификации. Такой подход неправилен, так как данная программа не предоставляет учет движения и остатков товаров по партиям их поступления, а следовательно, происходит нарушение принципов и требований стандартов по их оценке.
Пример. Хотя розничный продовольственный магазин «Люкс» в связи с большой номенклатурой товаров, в том числе и взаимозаменяемых, не может применять метод идентификации, все же для сравнения всех предлагаемых НСБУ 2 методов рассмотрим метод идентификации на примере данного магазина (см. таблицы 6 и 7).
 
Таблица 6
Данные об остатках товаров на начало периода (IV квартал) по продовольственному магазину «Люкс»
(в леях)
	Товар​ная группа
	Наименование товаров
	Количество
	Стоимость приобретения товаров
	Торговая надбавка
	Продажная стоимость
	НДС в розничной цене продаж
	Розничная стоимость продаж

	
	
	
	ед.
	всего
	ед.
	всего
	ед.
	всего
	ед.
	всего
	ед.
	всего

	1.
	Чай I сорта 
(I партия)
	100
	20
	2 000
	2
	200
	22
	2 200
	4,40
	440
	26,40
	2 640

	2.
	Чай II сорта 
(I партия)
	200
	15
	3 000
	3
	600
	18
	3 600
	3,60
	720
	21,60
	4 320

	3.
	Чай III сорта 
(I партия)
	300
	10
	3 000
	4
	1 200
	14
	4 200
	2,80
	840
	16,80
	5 040

	4.
	Печенье в пакетах 
(I партия)
	500
	2
	1 000
	1
	500
	3
	1 500
	0,60
	300
	3,60
	1 800

	5.
	Макароны в/с 
(I партия)
	400
	5
	2 000
	0,50
	200
	5,50
	2 200
	1,10
	440
	6,60
	2 640

	 
	Итого
	 
	 
	11 000
	 
	2 700
	 
	13 700
	 
	2 740
	 
	16 440


 
Таблица 7
Ведомость движения товаров за IV квартал (приходная часть) по продовольственному магазину «Люкс»
(в леях)
	Това​рная группа
	Наименование товаров
	Количество
	Стоимость приобретения товаров
	Торговая надбавка
	Продажная стоимость
	НДС в розничной цене продаж
	Розничная стоимость продаж

	
	
	
	ед.
	всего
	ед.
	всего
	ед.
	всего
	ед.
	всего
	ед.
	всего

	1.
	Чай I сорта 
(II партия)
	200
	21
	4 200
	2
	400
	23
	4 600
	4,60
	920
	27,60
	5 520

	2.
	Чай II сорта 
(II партия)
	300
	17
	5 100
	3
	900
	20
	6 000
	4
	1 200
	24
	7 200

	3.
	Чай III сорта 
(II партия)
	400
	12
	4 800
	4
	1600
	16
	6 400
	3,20
	1 280
	19,20
	7 680

	4.
	Печенье в пакетах
(II партия)
	1 000
	4
	4 000
	1
	1 000
	5
	5 000
	1
	1 000
	6
	6 000

	5.
	Макароны в/с 
(II партия)
	600
	6
	3 600
	0,50
	300
	6,50
	3 900
	1,30
	780
	7,80
	4 680

	6.
	Крупа 
(II партия)
	100
	2
	200
	1,20
	120
	3,20
	320
	0,64
	64
	3,84
	384

	 
	Итого
	 
	 
	21 900
	 
	4 320
	 
	26 220
	 
	5 244
	 
	31 464


 
Сущность метода идентификации заключается в том, что каждая конкретная единица товара учитывается по первоначальной стоимости из соответствующей партии поступившего товара, а при ее реализации себестоимость продаж не нужно рассчитывать с помощью процента или коэффициента – она известна по каждой единице товара, так как определяется прямым путем.
Порядок расчета себестоимости продаж товаров методом идентификации рассмотрим в таблице 8:
 
Таблица 8
Расчет себестоимости товаров, реализованных в отчетном периоде и оцененных по методу идентификации
(в леях)
	Наименование товаров
	Реализовано в отчетном периоде

	
	I партия
	II партия
	Всего

	
	коли​чество
	первоначальная стоимость
	коли​чество
	первоначальная стоимость
	коли​чество
	первона​чальная стоимость
	

	
	
	ед.
	всего
	
	ед.
	всего
	
	
	

	Чай I сорта
	50
	20
	1 000
	50
	21
	1 050
	100
	2 050
	

	Чай II сорта
	100
	15
	1 500
	50
	17
	850
	150
	2 350
	

	Чай III сорта
	200
	10
	2 000
	100
	12
	1 200
	300
	3 200
	

	Печенье в пакетах
	150
	2
	300
	150
	4
	600
	300
	900
	

	Макароны в/с
	200
	5
	1 000
	400
	6
	2 400
	600
	3 400
	

	Крупа
	100
	2
	200
	 
	 
	 
	100
	200
	

	Итого
	 
	 
	6 000
	 
	 
	6 100
	 
	12 100
	


 
Из таблицы видно, что себестоимость продаж будет определяться по каждому наименованию товара, в зависимости от того, из какой партии он был взят для реализации. Например, чай I сорта был реализован в количестве 100 пачек, в том числе из первой партии 50 пачек и из второй партии 50 пачек. Себестоимость продаж в этом случае составит 2 050 леев (1 000 + 1 050).
Таким образом, себестоимость продаж всех реализованных товаров составит 12 100 леев. Далее проследим, как будут оценены остатки товаров на конец периода в связи с применением данного метода (см. таблицу 9).
 
Таблица 9
Выборка данных об остатках товаров на конец периода, оцененных по методу идентификации
(в леях)
	Наименование товаров
	Остаток товаров на конец периода

	
	I партия
	II партия
	Всего

	
	коли​чество
	первоначальная стоимость
	коли​чество
	первоначальная стоимость
	коли​чество
	первона​чальная стоимость

	
	
	ед.
	всего
	
	ед.
	всего
	
	

	Чай I сорта
	50
	20
	1 000
	150
	21
	3 150
	200
	4 150

	Чай II сорта
	100
	15
	1 500
	250
	17
	4 250
	350
	5 750

	Чай III сорта
	100
	10
	1 000
	300
	12
	3 600
	400
	4 600

	Печенье в пачках
	350
	2
	700
	850
	4
	3 400
	1 200
	4 100

	Макароны в/с
	200
	5
	1 000
	200
	6
	1 200
	400
	2 200

	Крупа
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Итого
	 
	 
	5 200
	 
	 
	15 600
	 
	20 800


 
Поскольку из первой партии чая I сорта продано 50 пачек, остаток чая I сорта в первой партии составляет 50 пачек (100 – 50), а во второй партии – 150 пачек (200 – 50). Первоначальная стоимость остатка чая I сорта на конец отчетного периода составляет 4 150 леев (1 000 + + 3 150).
В случае применения метода идентификации физическое движение товаров совпадает со стоимостной оценкой.
Правило текущей оценки методом идентификации заключается в том, что магазин должен организовать хранение и учет товаров в отдельности по каждой поступившей партии. Поэтому такой метод может применяться только в магазинах, реализующих дорогостоящие товары с ограниченным ассортиментом.
► Метод ФИФО - это метод, при котором каждая выбывающая единица товара оценивается по стоимости первых партий.
 
Таблица 10
Компьютерный вариант оценки товаров методом ФИФО
 
	Дата
	Цена
	Приход
	Расход
	Остаток

	
	
	количество
	сумма 
(в леях)
	количество
	сумма (в леях)
	количество
	сумма (в леях)

	01.03
	2-00
	 
	 
	 
	 
	1 000
	2 000

	01.03
	2-05
	 
	 
	 
	 
	500
	1 025

	 
	Итого
	 
	 
	 
	 
	1 500
	3 025

	09.03
	2-10
	800
	1 680
	 
	 
	2 300
	4 705

	13.03
	2-15
	1 200
	2 580
	 
	 
	3 500
	7 285

	14.03
	 
	 
	 
	1 100
	1 000 х 2 + 100 х 2 - 05 = 2 205
	2 400
	5 080

	16.03
	2-20
	600
	1 320
	 
	 
	3 000
	6 400

	18.03
	 
	 
	 
	1 000
	400 х 2 - 05 + 600 х 2 - 10 = 2 080
	2 000
	4 320

	Итого
	 
	2 600
	5 580
	2 100
	4 285
	2 000
	4 320


 
Вариант оценки товаров методом ФИФО вручную:
1) инвентаризация остатков на конец периода – 2 000 штук;
2) оценка остатков 600 х 2 - 20 = 1 320 леев;
1 200 х 2, 15 = 2 580 леев;
200 х 2,10 = 420 леев;
Всего: 4 320 леев;
3) расход за период: 4 285 (3 025 + 5 580 - 4 320). Материально ответственное лицо отчитывается за каждое наименование товара.
► Метод средневзвешенной стоимости
предполагает учет товаров по средневзвешенной стоимости, с помощью вычисления средневзвешенной цены единицы товара по мере поступления каждой партии (см. таблицу 11).
 
Таблица 11
Компьютерный вариант оценки товаров методом средневзвешенной стоимости
 
	Дата
	Цена
	Приход
	Расход
	Остаток

	
	
	количество
	сумма 
(в леях)
	количество
	сумма (в леях)
	количество
	сумма (в леях)

	01.03
	2-00
	 
	 
	 
	 
	1 000
	2 000

	01.03
	2-05
	 
	 
	 
	 
	500
	1 025

	 
	Итого
	 
	 
	 
	 
	1 500
	3 025

	09.03
	2-10
	800
	1 680
	 
	 
	2 300
	4 705

	13.03
	2-15
	1 200
	2 580
	 
	 
	3 500
	7 285

	14.03
	2-08
	 
	 
	1 100
	1 100 х 2,08 = 2 288
	2 400
	4 997

	16.03
	2-20
	600
	1 320
	 
	 
	3 000
	6 317

	18.03
	2-106
	 
	 
	1 000
	1 000 х 2,106 = 2 106
	2 000
	4 211

	Итого
	 
	2 600
	5 580
	2 100
	4 394
	2 000
	4 211


 
Вариант оценки товаров методом средневзвешенной стоимости - вручную:
1) инвентаризация остатков на конец периода - 2 000 штук;
2) оценка остатков 2 000 х 2,106 = 4 211 леев;
3) расход за период: 4 394 (3 025 + 5 580 - 4 211).
В условиях инфляции целесообразно применять метод текущей оценки по средневзвешенной стоимости, при этом остатки товаров на конец периода будут оценены по средневзвешенным ценам.
► Метод розничных продаж рекомендован НСБУ 2 для торговых предприятий.
Сущность метода розничных продаж заключается в подходах к определению себестоимости продаж реализованных товаров, а именно - в методах расчета процента торговой надбавки или коэффициента отношения первоначальной стоимости товаров, предназначенных для реализации, к их продажной стоимости. Метод розничных продаж определяет необходимость учета первоначальной стоимости товаров параллельно продажной стоимости.
В параграфе 21 НСБУ 2 предлагаются следующие варианты метода розничных продаж товаров:
• вариант I - по продажной стоимости товаров;
• вариант II - по первоначальной стоимости товаров (без учета торговой надбавки).
Преимущества метода розничных продаж заключаются в том, что в учете товары отражаются не только по продажной, но и по первоначальной стоимости, себестоимость продаж реализованных товаров можно определить на любую дату, порядок определения себестоимости продаж представлен наглядным и точным расчетом.
Метод розничных продаж непосредственно связан с порядком формирования розничной цены и расчетом себестоимости продаж.
Формирование продажных цен в настоящее время регламентируется Постановлением Правительства Республики Молдова «О мерах по упорядочению и государственному регулированию цен (тарифов)» № 547 от 4 августа 1995 г., с учетом последующих изменений и дополнений (далее – Постановление). Данное Постановление разрешает формирование свободных рыночных цен.
Установлением продажной цены занимается товаровед. Правильное определение цены продажи – это и наука, и интуиция. Не существует магической формулы, которая бы постоянно выдавала реальные цены продажи товаров. Один подход – назначить такую цену, которую могут позволить себе покупатели. Другой – использовать цены конкурента, чтобы облегчить определение собственных цен. Третий подход – использовать информацию о первоначальной стоимости товаров. Многие торговые предприятия прибегают к комбинации этих подходов.
Затратное ценообразование – консервативный, хотя и мудрый путь установления цен. Как правило, к первоначальной цене товара прибавляется сумма торговых издержек и планируемая прибыль. Однако затратная цена выступает только как отправной пункт определения эффективной цены. В настоящее время цены диктует рынок. Важными факторами при этом являются знание ситуации, сложившейся на рынке, и собственная интуиция. Для точного определения цены требуется большой опыт. Следует помнить, что первоначальная стоимость товарных запасов – это та величина, которая лежит в основе обоснования и формирования цены продажи и является жизненно важным элементом любого бизнеса.
(Продолжение следует)
.
